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Enrique Bernet

Grupo Contact.com es lider en el sector del Fitness.
Ayuntamientos, empresas contructoras, gimnasios y
una larga lista de firmas son clientes habituales de esta

conocida empresa de suministro de material deportiva

ubicada en la localidad de El Puig que es lider en el
sector del Fitness a nivel nacional y que trabaja por
conseguir esta posicion en el &mbito europeo

«Hemos disenado
un mecanismo
para convertir el

ejercicio fisico
en electricidad»

PACO D. AUSINA VALENCIA

B En tiemposddificiles, Grupo Con-
tactha cambiado la estrategia co-
mercial y segtin sostiene el geren-
tedeestafirmaubicadaenElPuig,
la crisis les ha servido para rein-
ventarse y se abren nuevos hori-
zontes de crecimiento a nivel in-
ternacional.

B ;Como se origing este pro-
yecto?

[ Durante muchos afios hemos
estado trabajando y sofilando con
conseguir este producto, siempre
me llamo la atencién la cantidad
deenergiaque se consume enuna
instalacién deportivay se malgas-
ta, no se aprovecha para nada.
Pensaba que si consiguiéramos
crear un dispositivo que captura-
se la energia que gastamos al ha-
cer un deporte y la utilizdramos
paragenerar electricidad, estonos
darfa una inmensa cantidad de
energia/eléctrica, que podiamos
utilizar para proporcionar la sufi-
ciente electricidad para accionar

todoslos elementos que se utilizan
en una instalacién deportiva, un
ordenador, laelectricidad general,
una sauna, entre otros.

3 ; En qué consiste este disposi-
tivo?

[ Esun elemento que se acoplaa
la méquina de entrenamiento y
este captura por medio de un di-
namo la energia, almacendndola
y mandandola a cualquier otro
elemento que funciona por luz a
220vol. Pero asuvezpodemos ex-
traer el dispositivo y dar corriente
con esté a un aparato eléctrico, en
unlugardonde carecemos deesta,
ejemplo cargar un mévil o un or-
denador portatil en el campo.

B ;Quién ha colaborado en el
proyecto?

[3 Iniciamos el proyecto en unién
auna empresa asidtica, especiali-
zada en el desarrollo de genera-
dores/acumuladores de electrici-
dad, unimosintereses y gestiona-
mos creo que bien los talentosy el
resultado ha sido lo que veis.

El gerente del Grupo Contact, Enrique Bernet. mercaLEvaNTE
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A ;Cuando y dénde podemos
adquirir este producto?

[ En los préximos meses este sis-
tema puede ser adquirido por
cualquiera de nuestros distribui-
doresy clientes directos (particu-
lares) en Espania, y desde febrero
del 2011 serd ofrecido a nuestros
distribuidores en el extranjero: en
Francia, Portugal, Italia y Tua-
nez/Libia.

B ;Qué coste va a tener este sis-
tema?

[ Esimportante decir que el pro-
ducto puede ser acoplado tanto
para productos antiguos como
nuevos. A suvez hemos intentado
conseguir que esté sea comercia-
lizado a un precio que no supera
los 350 euros por unidad. Segui-
mos politica de ofrecer productos
de calidad a un precio insupera-
ble, hoy podemos montar un cen-
trodeportivoentansolo 10diasen
cualquier parte de Espana, portan
s6lo 29.000 euros.

A ;Qué intentais conseguir con
estos proyectos?

[ Nuestraempresarevolucionéel
sector del fitness en Espana (hace
unos 10 anos), consiguiendo el
concepto «calidad/precio bajo»
hoy este «leitmotiv» yano es sufi-
ciente, este sector y por extension
todos los sectores industriales,
precisan de una inyeccién en in-
novacién y tecnificacién, no po-
demos competir con otros merca-
dos en mano de obra barata, ne-
cesitamos competir conI+D +1y
nuestra empresa como lider del
mercado, estd pujando por estos
conceptos y es nuestro activo mas
importante. Yahace 7 mesessaca-
mos al mercado una cinta de co-
rrer que no funcionaba alaluz, es
decir no dispone de motor, su sis-
tema de impulso se producia por
un contrapeso originado por dos
ruedasdeinercia. Laempresana-
cional la tiene que innovar to-
mando como base la sostenibili-
dad, esel concepto que mayor em-
puje publicitario tiene, porlo que
unificamos el puro consumo con
el consumo sostenible y benefi-
cioso, laempresa que unifica estos
conceptos tiene el activo que hoy
en dia es mas demandado.




